POVECAJMO KONKURETNOST
~ UDRVOPRERADI!

VALORIZUJ.ME




UZORAK: 30 ispitanika  vaorizusme

Teritorija: Bijelo Polje, Berane, Petnjica, Rozaje, Andrijevica

Metoda: :
Istrazivanje u polju (Field Research)

Metodologija:
Upitnik na papiru sa strukturiranim intervjuem licem u lice

Istrazivaci: Samir Feti¢ i Sevludin Sabotic
Analiza upitnika: Zeljko Bukic
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Tradicija drvoprerade u porodici

Hda

o ne




Drvoprerada glavno zanimanje

H da

N ne




Clanovi porodice ukljuéeni u proces rada

Hda

N ne




Clanstvo u poslovnoj asocijiaciji

Hda

H ne




Prosjecni broj radnih sati nedjeljno

H Do 40 Sati

M Preko 40 Sati




Zadovoljni zaradom u odnosu na ulozeni rad

Hda

H ne




Za pokretanje posla u drvopreradi najvaznije je:

Posjedovanje kontakata
15%

Poznavanje triista
40%

M Posjedovanje znanja iz oblasti poslovanja preduzecem M Poznavanje triista N Posjedovanje kontakata | [ |

Posjedovanje znanja iz
oblasti poslovanja
preduzecem
45%




Uvodenje inovacija u predhodnih godinu
dana

B da

M ne




Uvodenje inovacija sa kreativcima i drugim
preduzecima

H da

N ne




U poslednja 3 mjeseca ostvaren prihod od
djelatnosti

H da

o ne




MOTIV ZA DJELOVANIJE U DRVOPRERADI

Hobi se pretvorio u posao
9%

Potencijal za
samozaposlenje
46%

X

Ekonomska
nuZnost
36%

Naslijeden posao
9%




Kako prodajete svoje proizvode

Sopstveni prodajni prostor
23%

Preporuka
50%

Posrednik
27%

B Preporuka M Posrednik M Sopstveni prodajni prostor E B




Sektor u kojem se najvise plasiraju
proizvodi

M Turizam M Poljoprivreda M Industrija ™ Fizicka lica
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BIH M Hrvatska M Albanija




Nije bilo izvoza
61%

PROCENAT IZVOZA OD UKUPNE PROIZVODNIE

1-25%
22%

26-100%
17%




Prosjecan godisnji promet

do 5000 eura
preko 125000 20%

40%
od 15000 do

od 1 25000
: 27%

do 5000 eura 1 od 15000 do 25000 ™ od 75000 do 100000

B od 100000 do 125000 ™ preko 125000




Saradnja sa kupcima je

Dobra

25% an

Vrlo dobra

0
8% Odlitna

67%

Odlicna Vrlo dobra ™ Dobra




Nelojalna Problemi u poslu

. konkurencija

FIHEI‘ISIJ%%
5% Radna snaga

28%

Pronalazak Prostor za rad
kupaca 22%
22%

Radna snaga M Prostor za rad M Pronalazak kupaca

W Masine Finansije | Nelojalna konkurencija




Potrebe za unaprjedenje sektora drvoprerade

Mastup na triistu
8%

B Upravljanje i menadZment W Razvoj prijedloga za eu fondove W Razvoj novih proizvoda W Marketing i prodaja MNastup na triiztu




Potrebe za razvoj novih proizvoda od drveta

Dodatni kapital
9%

W Prostor zarad MRadnasnaga M Masineioprema M Sirovina Dodatni kapital




INOVACIJA U POSLEDNIJIH GODINU DANA

Marketing
18%

Proizvod i usluga
46%

Organizacija rada
36%




Potrebna saradnja sa sledecim sektorima

MenadzZeri
22%

W Graficki dizajneri M Web developeri W CNC operateri W Zanatlije Menadzeri
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U slucaju povecanja obima posla

T —

Obuka zaposlenitadna snaga

Povecanje plata
35%

® Radna snaga M Povecanje plata ™ Novi proizvodi B Marketing ™ Obuka zaposlenih




Zainteresovani za ucesce u projektu valorizuj.me

MNijesmo zainteresovani
14%

Veoma zainteresovani
50%

Zainteresovani
36%

B Veoma zainteresovani B Zainteresovani M Nijesmo zainteresovani & H




Obrazovanje ispitanika

W 555

M Bachelor

m Fakulet IV stepen
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